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数智、聚合，创造无限可能

2 0 2 1年度业绩



“双碳”引领，中国天然气市场化改革稳步推进

2

天然气市场结构、价格机制深刻变化
行业加快创新创值

数智化

双碳目标落地推动能源结构演变
强化天然气主体能源地位，加速综合能源发展

• “X+1+X”持续推进，从上游向下游延伸，为业

务全场景创新创值带来发展机遇

✓ 客户自主选择权提升，直供成常态

✓ 基础设施更加公平开放

✓ 进口资源更加多元

✓ 稳步推进售价与采购成本联动（如山东LNG

顺价政策出台）

节能减碳成刚需，综合能源迎来大发展

• 节能减碳、绿色发展成客户刚需，提供具有吸引

力的安、能、碳解决方案将成为企业发展的新动

能

• 绿电交易落地，分布式市场地位确立，“隔墙售

电”突破，分布式市场化交易快速发展

数 智 技 术
与 产 业 加
速 融 合 ，
产 业 互 联
网 助 力 业
务 模 式 转
型升级

▪ “替煤+融合新能源”两大机遇驱动天然气大发展

▪ 能耗双控转向碳排放量和碳排放强度双控，极大激发企业

节能和低碳发展需求，综合能源迎来重大机遇，同时天然

气需求持续增长

国家“十四五”规划和2035年远景目标

✓ 单位GDP能耗降低13.5%

✓ 单位GDP的CO2排放降低18%

《“十四五”循环经济发展规划》

✓ 具备条件的省级以上产业园区全部实施循环化改造

《2030年前碳达峰行动方案》

✓ 大力推动天然气与多种能源融合发展

双碳“1+N”纲领性文件

✓ 安全降碳，把节约能源资源放在首位

市场化改革加速，叠加多种不确定性（疫情、能源
危机、经济、战争……）

数据来源：国家能源局、中石油技术经济研究院、电规总院、《国民经济和社会发展第十四个五年规划和2035年远景目标纲要》
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注：公司天然气销售量占各地天然气消费量比例仅统计零售气和直销气销售量，图中仅标识公司销售气量占当地天然气消费量5%以上的地区

城燃项目

自主资源

前瞻筹划长约资源

长约合同总量近300万吨/年

企业用户舟山处理能力

二期如期投产

资产置入开启二次增长元年

天然气销量

深入布局全产业链

市场份额进一步提升至10%

好气网用户快速增加

数智服务赋能产业升级

聚焦主业，全场景积累天然气业务底蕴
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(人民币/方) 2021年 2020年

民生 2.93 2.81

工商业用户 3.17 2.76

汽车加气站 4.04 3.41

平均售价 3.15 2.79

平均采购价 2.60 2.14

价差(不含税) 0.51 0.60

(人民币/方) 2021年 2020年

价差 0.31 0.16

9.4

41.0

2020年 2021年

219.5

252.7

2020年 2021年

亿方

亿方

3.4x

• 紧抓双碳、安全及经营权评估机遇，以泛能理念为

牵引，瞄准客户全场景能源需求，加速市场拓展

• 完善上下游价格联动机制，提供更多天然气产品与

服务套餐，满足客户多样化用能需求

• 大规模推动可再生能源、天然气、余热等替代高碳

能源

• 发挥安全品牌和数智化运营优势，继续做强做大产

业生态

15%

2022年

219.5
252.7

76.2

78.39.4

41.0

2020年 2021年

零售气 批发气 直销气

305

372

亿方

总销售气量

22%

1.1.1 持续稳定的天然气销售量增长速度
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➢ 获取管道气合同增量，降低资源成本

➢ 加强资源及设施串换合作

➢ 抓住市场转变时机，新增 长约，

长约总量达

➢ 现货+中短约+长约相结合、挂钩多种

价格指数，分散风险

➢ FOB+DES模式，在全球范围内进行

需供输储匹配和优化

➢ 通过自有、权益投资及代加工等模式

锁定内陆液厂资源

➢ 与非常规资源商建立长期合作模式，

新增超过 非常规资源

➢ 从国内 接收站、 内陆液

厂获取气液态资源

500万吨

100亿方

200亿方

2022年

• 深化三大油战略合作，稳固三大油资源

• 通过生态协同和联盟并购，灵活获取多种资源，建

立多元、稳定、可控的资源结构

• 加强国际长中短期LNG资源获取和国际贸易

• 加强LNG进口资源通道的开发，获取接收站中长期

使用权

• 灵活应用套期保值手段，有效管理价格波动风险

1.1.2 统筹优化资源结构，构建多渠道优势资源组合



➢ 使用 国网窗口期，成为除三大油

外，使用国网接收站窗口最多、履约记

录最好的托运商；串换使用三大油窗口

期

➢ 获取国网通路，构建覆盖全国的管输网

络，成为除三大油外最大陆上管网托运

商，日托运能力达

➢ 构建地下储气库、接收站、城燃储罐等

多级储备网络，可调配储气能力达

立方米
资源上载点

文23

已获取管容

8

利用 、

等，搭建资源、客户、物流一

体化安全运营网络，实现资源的

数智系统

➢ 自有燃气管道超过 公里

➢ 自有及可调度槽车超过

物理设施

2022年

• 加快构建地下储气库、接收站、城燃储罐等多级储备

网络

• 加快区域管网互联互通，通过资源互济、合同偏差平

衡等方式，推动与周边城燃、大客户形成互供互保

• 充分发挥非常规资源+内部城燃的支撑作用，低成本、

低风险构建高效、便捷的托运网络

1.1.3气液齐驱，打造数智支撑的覆盖全国主要市场的输储及交付网络



当JKM价格达到c

点时，选择国际贸

易，在保障实货端

盈亏平衡的同时扩

大纸货盈利
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实纸结合盈利能力示意图

JKM价格

盈利

实货盈利 纸货盈利

ca

成本锁定

价格点

国际转售

价格点

b

A
B

根据下游销售计

划，对已计划的

采购资源进行套

期保值，将资源

价格锁定在a点

A+B等于锁定
a点时的价差x

随着JKM价格上涨，

实货盈利下降，纸

货盈利上升，整体

盈利稳定

相反情况亦然，纸

货平仓和实货转卖，

给予公司在保证基

本盈利的前提下，

实现更好盈利的可

能性

0

x

2022年

• 以实纸结合为原则，根据上游采购安排和下游销售

需求，开展纸货业务

• 以原油、Henry Hub, JKM等具有金融属性的大宗商

品为标的，使用掉期、期权、领式期权等产品

• 紧密跟踪市场情况，灵活调整纸货布局

• 设置制度，规范纸货交易，设置交易授权，交易逐

笔遵守授权开展

• 依托大宗商品能源贸易风险管理系统(ETMO)，逐日

盯市，数字化手段监控各项风险指标

• 设立独立风控与合规部门，对市场、实货、纸货等

各类风险进行把控，确保交易遵循套保制度并符合

交易授权。

1.1.4 实纸结合、资源互动的波动平抑机制



250万方/日
管输托运能力

1200辆
LNG槽车

7.3万公里
自有管线

220个
资源下载点

运途云
ETMO

低碳
管理

低碳
建造

智能
交易 智能

调度

10

基于物联的数智技术+需供输储智能匹配

能源
管理

1.1.5 全产业链协同聚合，提高天然气产业生态运营能力
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1.1.6 舟山接收站及管线二期顺利投运及资产注入使产业链更加完整、坚韧

交易获得中国
证监会及其他相关部门
核准、备案、审批

取得证监会批文
完成标的资产过户

交易获得
董事会批准

交易获得
股东大会批准

加强生态合作

释放接收站能力

➢ 三期按计划推进审批、

建设工作

➢ 持续开展罐容租赁业务

探索低碳应用

打造“零碳”接收站

➢ 实现冷能空分、冷能发电

➢ 落地分布式光伏、风电

➢ 建立LNG全生命周期碳排

放测算模型，识别LNG资

源碳排量

发挥支点作用

放大产业链协同

➢ 依托舟山资源能力对

外合作，形成气液互

补、陆海互动

➢ 依托舟山储备能力构

建网络化的储气、调

峰体系

➢ 依托舟山进口能力打

造沿海进口通道

国际资源

国内液态及
非常规资源

管道气资源

舟山接收站

国网接收站

大型储气库

储罐

其他接收站

国网管线

支线管网

槽车网络

罐箱联运

通
路
创
新

数智平台

寻
源
创
新

交通能源

城燃客户

工商业客户

电厂用户



12

➢ 利用焦炉煤气制氢气及LNG，氢气年产

量规模超5000吨

➢ 推动焦炉煤气低碳应用

邯钢焦炉煤气利用项目

➢ 对舟山接收站进行正向和逆向建模，将二维数

据与三维模型相结合，搭建智慧运营数据底座

➢ 将舟山打造成为国内首个数字化交付接收站

➢ 首次进军工程管理最高业态

➢ 为中海油旗下多个LNG接收站、炼化、

储运工程提供土建、安全、费控、建造

等专业项目管理服务

中海油项目管理服务(PMC)项目

➢ 为工业园区客户提供冷、热等多种能源，

以及氮气、氢气等多种化工原料气

➢ 促进园区内多能互补，提升能源利用效率

日照化工产业园泛能项目

接收站数字化交付项目

1707.8

2103.6

2020年 2021年

23.2%

新开发工商用户日开口气量(万方/日)

229

262

2020年 2021年

新开发住宅用户(万户)

14.3%

工程建造
17%

燃气安装
83%

工程业务收入结构

1.1.7 工程业务保持高速内生及外延发展
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万吨

煤炭

万吨

甲醇

➢ 通过管理与技术创新提升运营效率，降低运营成本

➢ 搭建与煤/电价联动的运营盈亏测算模型，灵活降

本增收

➢ 提升终端及长约客户占比，优化客户结构

➢ 以自有液厂为支点，撬动非常规资源获取

➢ 煤制气加氢气化技术成功通过石化联合会72小时性

能考核，完成核心技术验证，实现45天长周期运行

➢ 通过种植乔木建设绿色矿山，引入林业碳汇，构建

绿色循环发展经济体，助力公司ESG发展

➢ 甲醇业务成功形成低碳解决方案，2021年碳排放配

额盈余52万吨*
万吨

液厂(自有及托管）

氢气

万方

1.2 深度探索能源生产业务低碳解决方案

*待三方机构核查
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综合能源销量：190.65亿千瓦时

同比增加58.3%

策略性布局储能业务

探索“源网荷储”解决方案

以核心技术为牵引

支撑多元化低碳业务发展

综合能源规模项目 当年签约光伏装机

累计专利技术 制氢项目经验

16

前瞻探索氢能与储能

在关键领域打造核心竞争力

1.3 多元化低碳业务打开公司高质量发展格局
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节能减排

79个项目中融合可再生能源

为客户减少212万吨标煤和667万吨CO2排放

• 把握园区客户能碳监管、节能减碳、降低

用能成本等需求，可再生能源优先、多能

互补、用供一体发展智慧低碳园区业务

• 投运低碳园区 ，新签约园区

• 把握低碳、绿色建筑发展契机，向能

源整体托管延伸，通过节能、低碳能

源替代等实现用供两侧同步优化，助

力客户节能减碳、降低用能成本

• 投运低碳建筑

• 能碳双控、差别化电价、碳交易等激发

工厂客户高效用能、能源结构优化、固

碳减碳、数智化需求，灵活构建咨询服

务、节能减碳、低碳能量供应业务组合，

打造低碳工厂

• 投运低碳工厂

• 依托数智系统及业务场景，打造新奥低碳交通智

慧平台，借助场站及客户资源实现低碳交通业务

转型，拓展光储充换依托一体化业务模式，实现

与终端客户及综合能源业务的数智化交互与协同

• 已投运充电站 ，在建站点

• 已投运换电站 ，在建站点

财务贡献

收入 ，同比增加

毛利 ，同比增加

1.3.1 创新驱动综合能源业务高质量发展
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与中国能建广东、浙江、江苏等省电力设

计院签署合作协议，构建规划设计牵引的

低碳智能建造能力

与中国石油天然气管道工程有限公司天津

分公司签订战略合作协议，推进在国内外

油气田地面工程、油气集输、油气储运等

领域的合作

与中船718所全资子公司派瑞氢能科技签订

战略合作协议，推进在氢能产业深层合作

前沿核心技术牵引

通过自主研发及生态合作，

布局绿氢制取、储能、CCUS、

生物质、地热等关键技术

智能建造能力驱动

持续积累建造项目经验，结

合数字化转型，提升低碳建

造工程能力

智能低碳工程

通过设计降碳、低碳供应链、

装备去碳、施工控碳实现工程

项目全周期低碳建造

低碳建造

提供工厂智慧安全生产、少

人智能运营、生产碳足迹核

算、碳交易等智能服务

智能运营

行业领先

1.3.2 不断提升的核心技术能力推动工程业务转型升级



14项

21个
技术

工程

储运&

燃料电池

32个

19

1.3.3 深入布局氢能赛道，打造先发竞争优势



好气网活跃度不断增加 持续扩大生态链接，对外输出行业解决方案

接收站

服务6个接收站，提供危化品物流资质备案合

规审核、智能安检、无人值守、物流进出场管

理等服务

LNG液厂

服务1个LNG液厂，提供销售、物流进出场等

服务

20

用户

➢ 新增注册企业用户951家，累计注册6751家

➢ 新增认证企业用户134家，累计认证2132家

运力

➢ 新增：危化品运力2703台，其中槽车1443台

➢ 累计：危化品运力16665台，其中槽车8229台

➢ LNG槽车行业覆盖率达75%

交易

➢ 2021年成交量198.13万吨，成交金额93.65亿元

运途云平台

智能生产调度

码头停靠指引

1.3.4 数智化转型成效显著，快速赋能产业升级
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ESG总体表现

发布首份ESG报告

MSCI ESG 评级

恒生可持续发展指数评级

A-

BB

MSCI中国A股指数

明确设定碳减排目标

发布绿色行动报告及全景图

从日常时期的“携手共进”到特殊时刻的“挺身而出”

力争实现公司整体“碳中和”

温室气体排放强度较基准年份降低50%

2030年

2050年
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首获纳入

恒生A股可持续发展企业基准指数

温室气体排放强度较基准年份降低20% 

2025年

2021年10月，公司应急保供专列向河北张家

口热电厂累计供应约100万吨煤炭用于冬奥

会筹建期张家口地区用电和民生供暖。

2021年1月，舟山接收站充分发挥区位优

势，在冬季调峰保供上发挥重要作用，

在寒冬中将“暖流”送到千家万户。

2021年7月，河南郑州等地持续强降水引

发洪灾，洛阳新奥、新乡新奥等8个公司，

及时调度应急抢险工作，全力确保用户

用气安全。

2021年10月，公司向廊坊市复聪语训学校

无偿捐赠儿童读物、玩具、教具及防疫物

资，并与在校师生共同活动欢度周末。

1.4.1 积极践行社会责任，探索经济、环境、社会效益协调统一发展新道路
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燃气管网安全

PSIganesi 在线仿真技术

工程可视化

建造安全

• “工匠汇”劳动力资源平台，形成承包商数字画像

• 工程可视化覆盖率85%，2022年提升至90%

• 建造工程实现大型设备物联，精准作业

钻机物联

供应链安全

• 运途云系统实现自有车辆和新奥承运商1200辆

• 2022年实现新奥承运车辆全覆盖

• 运途云产品行业推广，已服务7家内外客户

用户安全

• 每年提供1-2次入户安检，高于国家标准

• 推广物联网表、智能燃气表、报警器、自闭阀等实施

户内安全监控

四合一检测设备 智能燃气表

基础设施安全

• 应用隐患排查治理等安全数智化产品，

累计处理隐患1600余项

• 海事管道完整性管理，应用SCADA实

时监测管网

生产安全

• 自有技术成功安全试车

• 上线智能设备完整性系统，打造安全标杆工厂

• 2021年较上年度非计划停车损失同比下降95%

• 20年以上老旧管网完成全部改造780公里

• 采用激光巡检车智能巡检

• SCADA+在线仿真实时监测管网

2021年安全投入16.6亿元

2030年百万工时工伤事件率降至0.75

数智化隐患排查

“运途云”物流安全系统 标杆化工厂

获得《环境、职业健康安全管理体系认证证书》

1.4.2 打造安全数智化行业标杆，铸就行业安全品牌
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城燃智能运营

➢ 在线仿真:通过SCADA+管网在线仿真技术，实时监控

➢ 物网联动:感知环境变化，启动现场设备多级联动，开

展风险预警响应

➢ 工程可视化:利用智能安全帽、球机监控施工现场，接
入可视化平台

➢ 视频AI识别:建立视频AI模型，智能捕捉不安全行为并
及时示险

建造智能

➢实时感知: 7*24小时360°可燃气体检测，200+可配点
位全面覆盖

➢高精度:激光检漏精度高达2.5ppm，拍照精准定位

➢及时处置:秒级自动触发告警、PC端、APP端精准推送、
处置，全过程留痕

激光云台少人巡检模式

➢ 示险大屏:智能物联与应用数据接入示险大屏，智能示

险与控制

➢ 海事监控:应用海上定位技术建立海事平台，实现船舶

闯入实时监测报警

基础设施智能

➢ 智能设备完整性系统:智能设备完整性系统实现设备数
智化管理与预测性检维修

➢ 煤矿安全平台:实时监测井下地质、交通，精准定位系
统智能管理井下人员作业

生产智能

➢物联止险+云端协同:报警系统感知户内环境变化，启动
物联设备；监控管理平台、员工端、客户端信息交互，
进行风险提示、预警、响应

➢工商、居民物联网表渗透率分别达48.5%及36.6%

户内可视化

1.4.2 打造安全数智化行业标杆，铸就行业安全品牌（续）
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2021年 2020年 变动

营业总收入 1,160.31 880.99 31.71%

毛利 194.07 163.16 18.94%

EBITDA 178.11 145.00 22.84%

利润总额 134.66 104.35 29.06%

归母净利润 41.02 21.07 94.67%

核心利润 35.72 22.21 60.82%

每股收益（元） 1.46 0.82 78.05%

26

单位：亿元

2.1 高速增长的业绩



2021年 2020年

归母净利润 41.02 21.07

调整项

应收、其他应收坏账计提影响 -0.12 -0.99

固定资产等长期资产计提减值影响 -0.33 -0.15

衍生品公允价值变动影响 2.57 -0.15

以公允价值计量且变动计入当期损益的金融资产 -0.14 -0.14

投资物业公允价值变动影响 - -0.03

汇兑损益变动影响 3.32 3.08

股票激励成本摊销影响 -0.87 -0.23

股权投资处置收益影响 0.98 0.18

资产处置收益影响 -0.12 -0.27

债券回购亏损 - -0.03

Santos对利润的影响 - -2.40

归属于母公司股东的核心利润 35.72 22.21

单位：亿元
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2.2 核心利润

归属于母公司股东的核心利润=归母净利润 -调整项



天然气零售及批发
70%

天然气直销
5%

工程建造及安装
9%

泛能及增值
10%

能源生产
6%

天然气零售及批发
40%

天然气直销
7%

工程建造及安装
27%

泛能及增值
18%

能源生产
8%

天然气零售及批发
73%

天然气直销
2%

工程建造及安装
11%

泛能及增值
8%

能源生产
6%

天然气零售及批发
51%

天然气直销
0.9%

工程建造及安装
27%

泛能及增值
15%

能源生产
6%

2021年毛利

2020年毛利

2021年收入

2020年收入
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2.3 收入及毛利结构分析



73.49 86.45

5.58
9.7527.96
21.85

2020年 2021年

能源分销业务 能源生产业务 重大资产重组

107.03 118.05

应收账款（亿元）及周转天数

38.06

66.98

17天 17天

2020年 2021年

应收账款 周转天数

资本开支（亿元）

323.34
305.58

116.31 123.48

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

0:00:00

150 .00

2020年 2021年

总负债 非受限资金

总负债及非受限资金（亿元）

207.03
182.11

145.00
178.11

58.70%
39.40%

0.00%

100.00%

0

280

2020年 2021年

净负债 EBITDA 净负债比率

净负债、EBITDA（亿元）及净负债比率
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2.4 卓越的财务管理



42.12

48.31

2020年 2021年

124.48

135.10

2020年 2021年

自由现金流剔除了收购新奥能源募集的资金以及对应支付的收购款

单位：亿元

经营及自由现金流稳步增加现金流分析

8%

96.20

30

经营现金流 自由现金流

14%

单位：亿元单位：亿元

10.13

2.5 充沛的自由现金流
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0.1

0.21 0.21
0.19

0.3075

2017年 2018年 2019年 2020年 2021年 2025年

2021年度派息:

2.6 为股东创造优秀回报
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评级机构 2021年

穆迪 Ba1

惠誉 BBB-

信用评级

授信额度总计624亿元

64%

36%

按币种划分

美元债务 人民币债务

49%

24%

25%

2%

按期限划分

1年内 1-5年 5-10年 10年以上

32%

68%

已使用 未使用

4%

3.49%

3.23%

2020年度 2021年半年度 2021年度

平均有效利率

2.7 丰富的财务资源及流动性
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进口通道运营商

• 未来接收能力过剩

• 缺乏开放透明的窗口/容量交易机制与平台

• 管网：部分管网负荷

率低，投资回报差

• 槽车：危险品运输监

管愈加严格

• 缺乏公开透明的管容/

运力交易与调度运行

机制

输配通道运营商 资源商

• 国际资源进口商缺乏稳

定进口通道和管容

• 国内非常规资源商受限

于外输管网，缺乏匹配

高价值客户/市场的能力

供给侧客户 供给侧客户

联合生态伙伴，建立输储池
联合生态伙伴，建立资源池

城燃 • 高价值大客户流失风险 • 储气调峰能力不足

家庭 • 用气安全 • 更加关注美观、噪音等

工业/电厂 • 冬季供应保障差 • 资源价格缺乏竞争力

商业 • 如何进行清晰的成本测算和市场套餐比选

交通 • 更高车辆购置成本换来的LNG燃料经济性优势不再

扎根客户需求，建立需求池

储库/罐运营商

• 利用率低

• 价格机制不完善

• 缺乏创新的储气能力交易产品与平台

消费客户

联合生态伙伴，建立输储池

附录1. 能源全场景的客户认知



依靠天然气全产业场景积累，打造产业智能平台，用数字技术链接下中上游，通过智慧产品充分赋能生态伙伴，构建数字化的、
全国/区域性资源池、储运池、需求池，实现各区域资源、输配、市场智能匹配，促进天然气生态共创共荣

物联
交互

物联
交互

物联
交互

产业智能平台

金融
机构

监管
部门

设备
厂商

交易
中心

设计院
常规
天然
气

非常
规天
然气

进口
管道
气

三方
进口
LNG

自主
进口
LNG

国产
LNG

自主煤
制气技
术

上游气源供应

20万工
商户

7.3+公
里管道

泛能网
好气网

舟山接
收站

252个
城市

2583万
家庭

市场份
额10%

储配站

中下游竞争力

需求
消费牵引，精准匹配，可靠供应

输储
输配高效、高基础设施利用率

资源
供给充足，自主掌控，供应主体多元

能源全产业场景积累

打破产业信息壁
垒，杠杆撬动更
多资源供应

需求牵引的市场运
营能力，挖掘更多
客户需求集合中小城

燃公司

工业/

电厂

商业/

家庭

国内气
源供应

国际气
源供应

多元气
源统筹

附录2. 链接天然气下中上游，打造天然气产业智能生态运营商



✓ 舟山接收站处理能力达到800万吨/年

✓ 10个国网窗口，2个串换窗口

✓ 其他10余个接收站获取资源

庆华煤制气

大唐煤制气

沃邦煤层气

北海接收站
深圳(迭福)接收站

文23

粤东

防城港

如东

五号沟

大连

天津

曹妃甸

舟山

董家口

莆田

启东

长沙储库

LNG接收站

600万方以上储气库

已获取管线托运能力

自有液厂

三方液厂

✓ 总体：6亿立方米

✓ 自有储气能力：超1亿立方米
✓ 托管储气能力：4亿立方米
✓ 获取文23、河北金藁、河南储运等库

容，储气能力超1亿立方米

✓ 5个非常规资源上载点

✓ 2个接收站资源上载点

✓ 7个自有及托管液厂

✓ 每天从20-30家西北液厂提货

✓ 1,200+辆高稳定、高弹性、灵活调
配的LNG槽车

✓加注船完成主体建造，顺利下水

资源上载点

✓ 自有中输及主干管道：7.3+万公里，

✓ 自有长输管线：2条，输气能力20亿方/年

✓ 对接国网8家管道公司，获得250万方/日管线托

运能力

资源下载点

不断强化的调峰能力

高效的输配管线

国际资源能力

多元陆上资源

全国最大的液态输配商

✓ 210个常规资源下载点

✓ 9个非常规及接收站资源下载点

就近响应需求的资源下载点

✓ 运途云

✓ 需供储运智能匹配平台

✓ 智能调度

✓ 接收站多用户智慧平台

智慧高效的数智化平台

自有长输管线

附录3. 通达全国的输储网络



➢ 基于生态圈聚合效应带来的巨额交易规模，向生态伙伴提供更多交易产品、更灵活交易方案、更透明交易信息

✓ 通过帮助上游获取数量更多的中小燃气商，以及帮助下游获取成本更低更稳定的油气资源，将生态伙伴连接在一起，
形成上下游的规模化效应，带动生态圈的良性循环

✓ 通过强大的储运输配能力，在用气波峰波谷提供量价波动对冲服务，解决客户因为船期、冬夏调峰等供需不稳定的痛
点，降低成本与经营风险，以此达到利润最大化

✓ 提供其他信息服等增值业务，收取费用，增收创值

优化供需差，
精准提升供需

效率

波峰

波谷

单一客户

供需曲线示意

波峰

波谷

聚合客户
供需曲线示意 ✓ 供需规律变化

✓ 需求与供给侧规
模效应

✓ 依托三大资源池
的统筹生态运营

打造量价对冲
解决方案等增

值业务

转变

智能生态运营商

附录4. 创新型业务：量价波动对冲、信息服务等



➢ 把握园区客户能碳监管、节能减碳、降低用能成本等需求，可再生能源优先、多能互补、用供一体发展智慧低碳园区业务

低碳解决方案：
✓ 多能融合，增量配电网+风电+光伏+天然气微燃机+电厂余热
✓ 电力代运维+锅炉托管运营+数字平台，提升运营能效
✓ 配置储能电站，与配电网互补，谷储峰放，降低购电成本
✓ 实现电、热、气、数智网四网融合，打造国家级智慧低碳园区

减排CO2

12.8万吨/年

蒸汽
35万吨/年

电
1.6亿kWh/年

用能
规模

减排
效益

节标煤
4.9万吨/年

安徽宣城经济开发区低碳园区方案

附录5. 低碳园区案例

低碳解决方案：
✓ 可再生能源利用，生物质热电联产+分布式光伏
✓ 能源管理系统优化设备运行策略，提升园区能源利用效率
✓ 碳交易潜力，绿电+CCER碳资产

生物质

资源丰富

太阳能

生物质

热电联产

分布式光伏

用户1

用户N

外部电网

因地制宜 清洁供能设施 用户侧服务

绿电

蒸汽稳定

能源智慧化管理

泛能网平台

蒸汽

电

减排CO2

6.8万吨/年

蒸汽
25万吨/年

电
36万kWh/年

用能
规模

减排
效益

节标煤
2.6万吨/年

广西宜州经济开发区



需求生态

数据模型驱动智能预测 机理模型驱动运筹优化

系统集成 物联感知 信息填报

价格预测

需求预测

供应预测

供需匹配

运力匹配

时空匹配

双核驱动

技术融合

量、价、时、空全要素洞察性预测采购销售最优化 业务决策精准化

资源统筹 通路寻优市场寻优 调度匹配

资源生态 储备生态 交付生态

需供输储智能匹配

结合安全管理体系、基于运输业务实际需求，提供人、车、路、货、调度、
结算、危货导航等管理功能，降低运输安全风险，提高经营效率提供挂牌价，预售，竞价，团购，秒杀等多种交易模式，满足客户多样化交易需求

智能安全平台

依托天然气全场景数据，实现全产业链量、价、时、空全要素信息的
洞察性预测与智能匹配，助力业务决策精准化、业务创值最优化

通过风险隐患双预控，从“人机料法环” 对风险点进行管控，
追求安全工作的时效性，做到看得见，知重点，有人管

LNG资源商旗舰店 危货品运输管理

附录6. 数智化产品


